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Pengantar

amadan sudah di depan mata, sudah siapkah

menghadapinya? Apa saja yang harus kamu

persiapkan? Strategi apa yang sudah kamu

buat untuk memaksimalkan bisnis online-mu
Ramadan kali ini?

Tentu saja, majoo selalu siap sedia untuk memastikan
kesiapan kamu menyongsong bulan suci ini, agar
ibadahmu tetap sempurna dan bisnismu tetap berkah!

Kali ini majoo akan mengajakmu menyusun strategi
untuk promo Ramadan, dan cara paling jitu untuk
jualan online sepanjang bulan suci ini. Banyak fitur dari

aplikasi majoo yang pas banget buat kamu manfaatin
untuk bikin bisnismu lancar dan cuan terus mengalir.

Tunggu apa lagi? Simak tuntas, ya!
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Hal Penting
yvang Perlu Kamu
Siapkan untuk
Promo Ramadan

Bagi para pelaku bisnis, bulan Ramadan dikenal sebagai
momen yang tepat untuk menggenjot angka penjualan.
Alasan utamanya tentu saja karena pada waktu tersebut
jumlah permintaan konsumen untuk produk tertentu
meningkat drastis, seperti makanan dan minuman, baju baru,
dan hadiah untuk keluarga dan teman.
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konsumen artinya peluang untuk meningkatkan penjualan dan

D alam dunia bisnis, kemampuan memenuhi kebutuhan dan permintaan
mendapatkan keuntungan yang jauh lebih besar.

Meningkatkan Penjualan di Bulan Ramadan Butuh Persiapan.
Kenapa?

Meningkatkan penjualan di bulan Ramadan memerlukan persiapan
yang baik karena Ramadan merupakan waktu yang sibuk untuk bisnis,
persaingan di pasar juga menjadi lebih ketat.

Selain itu, bulan Ramadan berlangsung singkat, hanya satu bulan. Jadi,
bisnis harus mempersiapkan diri dengan baik untuk memanfaatkan waktu
yang terbatas untuk memaksimalkan penjualan mereka selama periode
tersebut.
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Apa Saja yang Perlu Dipersiapkan?

“ Jadi, apa saqja, sih, yang perlu dipersiapkan
untuk memanfaatkan peluang meningkatkan
penjualan di bulan Ramadan?

-
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Pengelolaan Stok Produk dengan Baik

Lakukan perencanaan dan persiapan stok produk dengan baik sebelum
pbulan Ramadan dimulai. Komu bisa memperkirakan permintaan jenis
produk tertentu seloma bulan Ramadan berdasarkan data penjualan
tahun-tahun sebelumnya, tren pasar, dan faktor lainnya seperti waktu dan
cuaca.
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Jangan ragu untuk menggunakan sistem manajemen stok yang efektif
untuk memantau stok produk dan membuat keputusan yang lebih baik
tentang pengelolaan stok.

Kamu bisa menggunakan fitur aplikasi majoo

inventory agar dapat dengan mudah melacak
inventaris produk dan memantau jumlah stok
untuk memastikan bahwa kamu selalu memiliki

stok yang cukup.
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Siapkan Modal untuk Keperluan Promo

Meningkatkan penjualan tentunya juga memerlukan aktivitas promosi
yang tepat. Kamu tidak hanya perlu memikirkan metode promosi yang
sesuai, tetapi juga modal atau budget yang dibutuhkan untuk kegiatan
tersebut. Memasang iklan, membuat e-flyer, sacmpai dengan bekerja sama
dengan KOL atau influencer juga membutuhkan dana yang tidak sedikit.

Sejak awal, tentukan anggaran yang kamu
butuhkan untuk promosi bisnis selama bulan

Ramadan. ,’

Hitung biaya untuk iklan, promosi, pengiriman produk, dan biaya lainnya
yang terkait dengan promosi. Jangan lupa juga untuk mempertimbangkan
potensi pengembalian investasi (ROI). Pilih promosi yang memberikan ROI
terbaik untuk bisnis kamu.
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Jangan Asal Menentukan Harga Jual dan Diskon!

Salah satu cara yang sudah sangat umum dilakukan pebisnis untuk
menggenjot angka penjualan adalah dengan memberikan diskon atau
potongan harga. Banyak yang memasang harga asal-asalan dengan total
diskon luar biasa. Padahal, sebaiknya perhitungan ini perlu dilakukan
dengan lebih cermat.

56

Pertama, lakukan riset untuk mengetahui
harga dan diskon produk serupa di pasar.
Jadi, kamu bisa mendapatkan gambaran
perkiraan harga yang kompetitif untuk
menarik minat konsumen.
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Keduaq, pertimbangkan biaya produksi, biaya
pemasaran, dan biaya lain yang terkait dengan
produk. Pertimbangkan juga target pasar

bisnismu. , ,

Kalau kamu menargetkan konsumen dengan penghasilan rendah, artinya
kamu mungkin perlu menetapkan harga yang lebih terjangkau dan diskon
yang lebih besar.

Berikutnya, sebelum menentukan harga jual dan diskon, pastikan kamu
masih bisa mendapatkan margin keuntungan yang wajar. Jangan sampai
saat momen promosi Ramadan berakhir, bisnismu malah tidak bisa
beroperasi karena boncos di jalan.
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Pilih Bentuk Promosi yang Tepat

Jenis promosi yang tepat akan sangat berpengaruh pada tingkat

penjualan. Tidak cuma pada hari-hari biasa, tetapi juga pada bulan
Ramadan.

Promosi di media sosial bisa kamu lakukan
dengan membuat e-flyer atau banner iklan
yang menarik.

9

Usahakan untuk mem-posting iklan di waktu yang tepat dan tidak terlalu
berturut-turut, karena bisa saja audiens akan menjadi bosan. Buatlah
konten yang menarik dan sesuai dengan produk yang kamu tawarkan.
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Jadwalkan live streaming dengan pilihan waktu yang tepat. Bila perlu,
dan ada budget, kamu bisa melakukan endorsement atau memberikan
penawaran kerja sama dengan para influencer untuk lebih memaksimalkan
Oromosi.

Intinya, persiapan yang baik akan membawa

hasil yang baik pula untuk bisnismu. Jadi,
sebaiknya persiapkan dari sekarang, ya!
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